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KVF-WORKSHOPIT

KV-foorumin workshop on kaytdnnénléaheinen, yrityksen omista tarpeista lahteva tybpaja, jonka
tarkoituksena on hakea ratkaisuja yrityksen kansainvalistymiseen valituilla markkinoilla.
Syksyn workshopit ovat osa syksylla alkavaa Vengja-Kiina-luentosarjaa, jonka tavoitteena on
rohkaista ja kannustaa yrityksia itédisen Euroopan ja Aasian markkinoille. Kevaan workshopeissa
tutustutaan [Ahemmin Vengjan ja Kiinan markkina-alueiden mahdollisuuksiin ja haasteisiin.

KVF-Workshopista saat tietoa ja tukea kansainvalistymisasiantuntijoilta

Workshop siséltaa
e asiantuntija-alustuksen
o Case-tehtavan (tiimityona)
e palaute- ja arviointikeskustelun oman yrityksen vienti- tai tuontimahdollisuuksista
(erikseen sovittavana ajankohtana)

Hinta/workshop

150€+ALV (1 henkild)
250€+ALV (2 henkil6a) lisahenkildt 100€+ALV

Syksy 2010

Workshop 1. Export 29.9.2010 klo 12.00 - 16.00
Vienti ja kv. liiketoimintasuunnitelma
Logistiikka, kaupan ehdot, asiakirjat

Workshop 2. Import 13.10.2010 klo 12.00 — 16.00
Tuonti, ostot ja sourcing
Logistiikka, kaupan ehdot, asiakirjat

Kevéat 2011

Workshop 3. Russia Helmikuu 2011
Markkinatuntemus, tiedonlahteet
Business-kulttuuri ja viestinta

Workshop 4. China Maaliskuu 2011
Markkinatuntemus, tiedonlahteet

~ Business-kulttuuri ja viestinta
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Workshopit jarjestetaan Yrityspalvelukeskus-Potkurissa;-Ajurinkatu 2, Turku

[Imoittautumiset ja liséatietoa: Pia Poikonen pia-peoikenen@varsinais-suomi.fi, p. 0400 552 304

Workshop 1. Export 29.9.2010 klo 12.00 — 16.00

Asiantuntija-alustus: Matti Miettunen, Delta Freight Oy

Vienti ja kv. liiketoimintasuunnitelma: Finpro, NN
- Vientiedellytysten arviointi: osaaminen, talous, tuotteen sopeuttaminen, tuotantokapasiteetti
- Vientisuunnitelman laatiminen
- Vienti-case

Kahvitauko

Logistiikka, kaupan ehdot, asiakirjat Tuula Nummila, Osaamisfoorumi
- Tavaran toimitus, toimitusehdot
- Maksuehdot ja — tavat
- Mitd sopimuksia tarvitaan?
- Tullausmenettelyt, alkuperaselvitykset, verotus
- Tarjous ja kauppalasku

[Imoittautuminen 22.9.2010 mennesséa
pia.poikonen@varsinais-suomi.fi, p. 0400 552 304

Workshop 2. Import 13.10.2010 klo 12.00 - 16.00

Asiantuntija-alustus: Kati Mansikkaviita, KMM Consulting
Tuonti, ostot ja sourcing
- Mitd sourcing on kaytannéssa?
- Tuontiprosessin suunnittelu — Tavarantoimittajat, tuotteet/komponentit, jakelutiet
- Tuontikaupan kustannukset
- Yhteishankinnat
- Tuonti-/sourcing-case

Kahvitauko

Logistiikka, kaupan ehdot, asiakirjat Tuula Nummila, Osaamisfoorumi
- Tavaran toimitus, toimitusehdot
- Mitd sopimuksia tarvitaan?
- Maksuehdot ja — tavat
- Tullausmenettelyt, tuontikiintitt/-etuudet, verotus
- Tarjouspyynto, tilaus ja kauppalasku

[Imoittautuminen 6.10.2010 mennessa
pia.poikonen@varsinais-suomi.fi, p. 0400 552 304
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Tarkemmat ajankohdat ilmoitetaan syksylla-2010

Workshop 3. Russia Helmikuu 2011

Asiantuntija-alustukset: Hanna Aanila, Lumo Consulting
Taina Kalintiv, SaRus Ltd

Markkinatuntemus, tiedonlahteet
- Vendaja markkina-alueena: mahdollisuudet ja haasteet
- Misté loytyy tietoa ja kontakteja?
- Miten liikkeelle Venajan kaupassa? - ltsenaisesti, venalaisen kumppanin kanssa,
vientirenkaan kautta?
- Misté rahoitusta viennin aloittamiseen?

Kahvitauko

Business-kulttuuri ja viestinta
- Kuinka toimia Vengjan kaupassa? —kulttuurierot ja niiden vaikutus kaupankayntiin,
kompastuskivet ja maan tavat
- Kuinka tavoitan venalaiset asiakkaat? — Viestinnan keinot ja myyntity®

Workshop 4. China Maaliskuu 2011

Asiantuntija-alustus: llpo Kaislaniemi, SAl Finland Partners

Markkinatuntemus, tiedonlahteet
- Kiina markkina-/hankinta-alueena: mahdollisuudet ja uhat
- Misté loytyy tietoa ja kontakteja?
- Miten liikkeelle Kiinan kaupassa? - Itsendisesti, kiinalaisen kumppanin kanssa, vientirenkaan
kautta?
- Mist& rahoitusta viennin aloittamiseen?

Kahvitauko

Business-kulttuuri ja viestinta
- Kuinka toimia Kiinan kaupassa? —kulttuurierot ja niiden vaikutus kaupankayntiin,
kompastuskivet ja maan tavat
- Kuinka tavoitan kiinalaiset asiakkaat/tavarantoimittajat? — Viestinnan keinot ja
henkilokohtaiset suhteet

Workshopit muista markkina-alueista syksylla 2011 2>
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